'_ THE BENCHMARK IN
E E MEDIA SOLUTIONS.

i Werden Sie Teil

der Loésung.

BFE ist als mittelstdndisches Unternehmen mit ca. 180 Mitarbeitern in den Bereichen Broadcast und
Medientechnik international fir seine technische Ldsungskompetenz bekannt. Als Consulting-,
Entwicklungs-, Systemintegrations- und Servicepartner entwickeln wir komplette, IT-gestutzte Studio- und
Mediensysteme fur Horfunk- und Fernsehanstalten sowie fir Unternehmen aus Bildung, Industrie und
Wirtschaft. Kolleginnen und Kollegen aus Beratung, Planung (Audio/Video, Broadcast-IT, Medientechnik),
Entwicklung, Elektrotechnik, Mechanik, Schreinerei, Montage, Training und Service arbeiten dabei eng
zusammen, um unseren Kunden die beste Losung zu bieten. Werden Sie Teil unseres Teams als

/

Technical Sales Manager / Key Account Manager
KSC Controller Systeme (Vertriebsgebiet DACH) (m/w/d)

Standort Mainz

Das erwartet Sie bei uns Das sollten Sie mitbringen

o Verantwortlich fur die KSC-Vertriebsaktivita- e Abgeschlossenes Studium der (Wirtschafts-)
ten im Gebiet DACH, von der Akquise Uber die Informatik, Medien-/Fernsehtechnik oder eine
Angebotserstellung bis hin zum Vertragsab- vergleichbare Qualifikation
schluss N . . .

e Mehrjahrige Erfahrung im Vertrieb (idealer-

e Bedarfsgenerierung und Qualifizierung von weise von Broadcast IT-Systemen) sowie fun-

Geschaftsmoglichkeiten dierte Kenntnisse der Broadcast-/Medientech-
nikbranche

e Technische Beratung im Rahmen von Presa-
les-Aktivitdten sowie bei der Erstellung von e Hohe Lernbereitschaft und Fahigkeit, sich in
Ausschreibungsunterlagen neue Aufgabengebiete einzuarbeiten

e Enge Zusammenarbeit mit dem KSC-Projekt- e Analytisches Denkvermdgen und strukturierte,
team zur Ausarbeitung technisch anspruchs- erfolgsorientierte Vorgehensweise sowie unter-
voller Lésungen nehmerisches Handeln

e Enge Zusammenarbeit mit dem Produktma- e Ausgepragte Teamorientierung und Kommuni-
nagement flr die Weiterentwicklung und Er- kationsfahigkeiten sowie ein Uberzeugendes
weiterung des KSC-Produktportfolios Auftreten

e Pflege der Kundenbeziehungen e Verhandlungssichere Englischkenntnisse in

. . . . Wort und Schrift
e Reporting an den Profit Center Leiter und Di-

rector of Sales e Reisebereitschaft (national und international)

Wir freuen uns darauf, Sie kennenzulernen. Ihre Bewerbungsunterlagen (inkl. Verflgbarkeit und Gehaltsvor-
stellung) senden Sie bitte per E-Mail an unsere Personalabteilung (Hr. Hofmann - bewerbungen@bfe.tv).
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